Talsperren-Armaturen
Wir bewegen Wasser

VAG hat einen neuen Standard
als Lésungsanbieter in der
Wasser- und Abwassertechnik
definiert.

VAG-Armaturen ist ein tradi-
tionsreicher Anbieter innova-
tiver und zuverlassiger Arma-
turen. Neben Serienprodukten
wie Schieber und Klappen ist
VAG auch zunehmend Losungs-
anbieter in der Wasser- und
Abwassertechnik. Die Produkte
des umfangreichen Lieferpro-
gramms reichen von kleinen
Absperrschiebern, Hydranten
uvm. bis hin zu Absperrklappen
fiir Talsperren mit mehreren
Metern Durchmesser. Derartige
Produkte sind dann Bestandteil
des Projektgeschaftes im Sinne
von Lésungen fiir die Wasser-
und Abwasserwirtschaft.

LEEGOO BUILDER Erfahrungen bei VAG:

= Mehr Angebote schneller und mit kirzerer
Durchlaufzeit erstellen verbessert die Auftrag-
schancen

= Einheitiche und SAP® konforme Preiskalkulation

= Fir alle Benutzer gleiche Kalkulationsdatenbasis

= Weltweiter Zugriff auf das Angebotssystem
durch eine Lésung mit Anwendung im Intranet
(Citrix®) aus 13 Standorten weltweit

= Durchgangige Lésung mit SAP® Anbindung

Volker Radlhamer, Projektingenieur
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Produktkonfiguration und Preiskalkulation mit SAP® Integration
im Bereich von Serien- und GroBarmaturen

Dutm Burichis Cybonen Anadd Buseburgeesssn ‘wwhsmge Hie

Srivimurguminmrg | Molmasbosct | Forfgasion

w W
Erkgen  Votwegsg Vorlgeem  OsurGen  Erebkosde

[0 _| o Bew | Bagpreom| o Duwrr |

(£

I twses e harfiguwen o

VAG EKN Absperridappe

(im b
Morge 8 jom] . & By Flarechtare,
[ (= =] [ =] o [wmm =] o=t
et
Armwts A tveb et
[& vinat = [reimene -]
S v fdshemootid ) .
S Konfigurator fiir
e t) Semtcirpdciebri T4 EKN Absperr-
* Eposad Beschichtng © Quveeer | =0 DAl ,
~ ol bberi klappe mit
Yoy v T Sondedntn ¥
T Strukturbaum
o tuin W RGE oty und Anforde-
LUSERE S e ENJS WD JRGE .
- w v, 0¥ rungssicht
. = a ] m b £
Tunich SDAdveg  Oulosh Kbt Mawsirionn  Proiskid -
Froweonis) [ Puoisin jaba] | o () [ Kabidatiorasa [001 Woem
Fracter) [ Fusctt fatnt | wzm [ s Faboor s [
Vepachung [¥) - Verpaciung jaal Grundorasiete [ Expat ,
3 T 5 s T 3 L e Ausschnitt aus
Gionss 5 el S ] it [ i e el o LAG oo
e | |Ergabetsu)| %)
. — zifischen Dialog
] : P zur Angebots-
g € Artink - kalkulation von
Serien- und
Projektartikeln;
Serienartikel
y ®
M) FodaaNZ  Fliem Wi PeiNelogm werden SAP
Samerintel I ! konform kalkuliert
» Vorher » Nachher

Die Angebotserstellung erfolgte vor der
EinfGhrung von LEEGOO BUILDER im
Jahr 2005 inselhaft zum Teil mit Word/
Excel, zum Teil fur Serienartikel in
SAP®R/3.

Ziel des neuen Angebotssystems mit
Produktkonfiguratoren und einer maB-
geschneiderten Preiskalkulation war es,
die Effizienz, Schnelligkeit und einheit-
liche, transparente Preiskalkulation bei
der Angebotserstellung im Customer
Service drastisch zu erhdhen, um mit



VAG-Armaturen GmbH
Mannheim

dem Wachstum des Unternehmens
mitzuhalten.

» Angebote

Produktdaten und Konfigurationslo-
giken waren zur Angebotserstellung fur
etwa 135 Benutzer in verschiedenen
Landern einheitlich bereitzustellen.

» Auftrage

Im Auftragsfall wird aus LEEGOO
BUILDER direkt ein SAP®SD Vertriebs-
beleg (Auftrag) mit allen Positionen,
Angebotspreisen und Texten automa-
tisch angelegt. Dazu wurde in Zusam-
menarbeit mit EAS eine XML basierte
SAP®-Schnittstelle realisiert.

» Wiederverwendung

Ein besonderes High-Light der neuen
Angebotslésung ist das ,Lernen®.
Damit ist gemeint, dass eine einmal
zum Auftrag gemachte Produktvarian-
te, z.B. eine EKN Absperrklappe mit
ca. 100 spezifischen Merkmalswerten,
mit diesen Charakteristika und der
zugehdrigen SAP® Materialnummer

im Angebotssystem gespeichert wird.
Bei jeder Konfiguration wird geprUft,

ob es zu den jeweils eingegebenen
Produktanforderungen wie Nenndruck,
Nennweite uvm. bereits eine fertige
Klappe gibt, d. h. ob eine SAP® Materi-
alnummer dazu bereits existiert. Wenn
ja, wird diese Materialnummer bei der
AuftragsUbergabe aus dem Angebots-
system an SAP® mitgegeben. Dadurch
muss dann kein neues Material mit
Arbeitsplan, Stlckliste etc. angelegt
werden und es kommt zu gravierenden
Aufwandsreduzierungen nicht nur im
Angebotswesen sondern auch bei der
Auftragsabwicklung.

» Projekt

Entscheidung fur LEEGOO BUILDER
im Mé&rz 2005 nach umfassender
Marktanalyse, diversen Referenzbesu-
chen und einer ausgiebigen LEEGOO
BUILDER Erprobung.

» Konfiguration

Umfassende Konfiguratoren wurden fiir
die Projektartikel, z.B. EKN Absperr-
klappen aller Bauformen und GroBen,
sowie flr andere konfigurierbare
Produkte durch die VAG Produktadmi-
nistratoren aufgebaut. Die konfigu-
rierbaren Armaturen weisen zum Teil
eine sehr hohe Anzahl von Merkmalen
auf wie Nenndruck, Nennweite usw.,
sodass mehr als 100 Merkmale be-
notigt werden, um die Eigenschaften
einer dieser Absperrklappenvarianten
eindeutig zu beschreiben.

» Modularitat

Die Konfiguration muss mehrstufig er-
folgen, da eine Absperrklappe konfigu-
rierbare Bestandteile wie Getriebe und
Antrieb haben kann, fUr die es auch
Konfiguratoren gibt (Bild oben).

» Kalkulation

Die Klarlegung und Realisierung der
Kalkulation fur alle Geschéaftsfalle im
Bereich Serien- und Projektkalkulation
stellte eine hohe fachliche He-rausfor-
derung dar. Nach detaillierter Analyse
zur ganzheitlichen Definition des neuen
Kalkulationsschemas wurde eine fuir
VAG maBgeschneiderte Kalkulations-
sicht durch EAS realisiert (Bild oben).

» Dokumente
Angebotsdokumente und Auftragsbe-
statigungen werden in finf Sprachen
generiert.

» Einsatz

Der Einsatz erfolgt inhouse und mobil
auf Reisen durch Vertriebsmitarbeiter.
Das Einsatzgebiet des LEEGOO
BUILDER umfasst mit Stand 2011
neben der Zentrale VAG Mannheim
insgesamt 16 Standorte, z.B.:

Tschechien Hodonin
China Taicang
Osterreich Salzburg
UAE Dubai
Chile Santiago
[talien Mailand
Indien Secunderabad
Russland Samara
Stdafrika Kyalami
GroBbritannien Paisley

» Umfeld

Materialdaten zu Serienartikeln werden
maschinell und zyklisch von SAP®
nach LEEGOO BUILDER Ubertragen.
SAP®SD Auftrage werden aus einem
LEEGOO BUILDER Dialog heraus
mittels Dateilibergabe automatisch in
SAP® angelegt.

Das Angebotssystem erkennt, ob eine
konfigurierte Produktvariante bereits
als Material in SAP® existiert, sodass
im positiven Fall viel Aufwand und Zeit
bei der Auftragsabwicklung einges-
part wird. Dies war bisher aus dem
Gedachtnis der Mitarbeiter heraus nur
sehr bedingt moglich.

In 2008 flhrte VAG ein CRM-System
ein, das die Firmenadressdaten und
Ansprechpartner bei Kunden und
Interessenten zyklisch zum Import an
LEEGOO BUILDER weitergibt.

SAPd
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