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Angebotserstellung und Kalkulation für Induktionslösungen

SMS Elotherm in Remscheid ist 

Technologieführer und weltweit 

kompetenter Partner bei der Ent-

wicklung und Produktion techno-

logisch anspruchsvoller Anlagen 

und Maschinen für die thermische 

Elektrotechnologie.

» Produktspektrum

Das Produktspektrum von SMS 

Elotherm fokussiert auf Induktions-

technologien für:

  Härten

  Erwärmen

  Laser

  Induktive Kinetik

  Schweißen

  Glühen

  Beschichten

» Systemauswahl und Projekt

Nach einer Produktpräsentation in 2011 

sowie nachfolgenden Fachgesprächen 

entschied SMS Elotherm im Mai 2011 

LEEGOO BUILDER als Angebotssystem 

mit Produktkonfi guration und Angebots-

kalkulation einzuführen. 

» Wissensengineering

Die fachlichen Vorarbeiten für den Aufbau 

der konfi guratorbasierten Angebots-

lösung wurden unmittelbar nach der 

Entscheidung für LEEGOO BUILDER 

in methodischer Abstimmung mit EAS 

gestartet. Als Basis und Wissensquelle 

konnte dabei auch eine bestehende 

Excel-Lösung analysiert werden. Zum 

Lösungsaufbau wird die sog. Baustein-

welt, die Maximalstrukturen für die zu 

konfi gurierenden Produkte und die Kon-

fi guratoren selbst mit deren Merkmalen 

und Produktlogiken erarbeitet.

Weitere Arbeiten zur Planung der 

Angebotslösung betreffen den generel-

len Aufbau der Angebotsstruktur, den 

Rechengang im Kalkulationsschema der 

Markus Stutt, Kalkulation

Vorteile durch LEEGOO BUILDER:

 Angebote schneller und mit Produkt-

logiken in Konfi guratoren sicherer als 

zuvor erstellen

 Produktwissen leicht anwendbar für 

den Vertrieb zur Verfügung stellen 

 Einheitliche, transparente und nachvoll-

ziehbare Angebotskalkulation bis zur 

Ergebnisrechnung

 Das multi-userfähige Angebotssystem 

mit zentraler Datenbank ist die Basis für 

aussagefähige Analysen und Reports im 

Vertrieb und Controlling

 Integration der Fachbereiche verbessern 

(Vertrieb, Kalkulation u.a.)

Induktive Erwärmung metallischer Werkstücke
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SMS ELOTHERM GmbH

Remscheid

Angebotskalkulation bis zur Gestal-

tung der Angebotsdokumente und 

deren Kapitel.

» Konfi guration

Mit den ersten Konfi guratoren 

werden die Produktlinien EloFlex™ 

und EloCrank™ im Bereich „Härten“ 

unterstützt.  

In einem nächsten Schritt ist an-

gedacht die Produktkonfi guration 

von den Werkstücken und deren 

technologischen Anforderungen her 

kommend aufzubauen, sodass auch 

prozesstechnisches Wissen im An-

gebotssystem für den Vertrieb leicht 

anwendbar zur Verfügung gestellt 

wird.

» Lieferaufteilung und „split up“

Im Anlagenbau ist eine Lieferaufteilung 

bei internationaler Beschaffung und 

Kooperation unabdingbar.  Diese 

Sicht ist als Teil der Angebotskal-

kulation entsprechend im LEEGOO 

BUILDER Kalkulationsschema für 

Elotherm passend einbezogen. Das 

stellt kein Problem dar, da dieser 

Aspekt sehr häufi g bei den LEEGOO 

BUILDER Kunden gefordert ist und 

durch den Softwarestandard abge-

deckt ist.

» Kalkulation

Im Bild unten ist das Grobschema 

der Angebotskalkulation als Beispiel 

angedeutet. Ausgehend von Material-

kosten und Fertigungszeiten bzw. 

Fremdkosten sowie Aufwendungen 

wie Konstruktion uvm. wird mit 

Zuschlägen bis zu den Herstellkosten 

(HK) gerechnet. Von HK wird mit 

Zuschlägen bis zum Verkaufspreis 

gerechnet. 

» Angebotsdokumente

Neben den Angebotsdokumenten 

wird ein internes Kalkulationsblatt 

innerhalb von LEEGOO BUILDER per 

Knopfdruck generiert. Kundendaten 

werden aus Microsoft® CRM an 

LEEGOO BUILDER übergeben.

Beispiele für wärmebehandelte Werkstücke

Strangerwärmungsanlage EloBar™

EloCrank™ 

Anlage

Erarbeitung eines Kalkulationsschemas als Basis für die Implementation in LEEGOO BUILDER

Werkstückbeispiele für das induktive Erwärmen

CRM


